Vaga: Business Development Representative (BDR)
— Lands

A Lands esta em busca de um(a) BDR — Business Development Representative para
fortalecer nosso time comercial e apoiar o crescimento da empresa por meio da prospecg¢ao
ativa e qualificagdo de novas oportunidades.

Se vocé é comunicativo(a), organizado(a) e apaixonado(a) por gerar conexdes que se
transformam em negécios, essa vaga é para vocé!

Setor: SaaS B2B para gestao de laboratérios veterinarios, integragao de diagndsticos,
conformidade regulatéria, estoque e eficiéncia operacional.

Sobre a vaga

O(a) BDR sera responsavel por realizar a primeira etapa do nosso processo comercial,
atuando diretamente na prospecc¢ao ativa, identificacdo de leads e qualificacdo das
oportunidades que seguirado para o time de vendas.

Estamos buscando um BDR proativo para prospeccao outbound em laboratérios e clinicas
veterinarias. O foco é identificar leads qualificados (SQLs), agendar reunides e

construir pipeline para nosso SaaS.
Ideal para quem gosta de nicho veterinario e vendas consultivas.

») Responsabilidades

e Realizar prospeccgéao ativa de leads por telefone, e-mail, WhatsApp, redes sociais e
outras ferramentas como Apollo.

e Fazer a qualificagao inicial, identificando necessidades, encaixe com as solucdes da
Lands e maturidade do lead.

e Analise de dados para targeting personalizado

e Agendar reunides e encaminhar leads qualificados para o time de vendas.

e Manter o CRM atualizado, registrando todas as interagdes e dados relevantes.
e Realizar follow-ups e manter relacionamento inicial com prospects.

e Acompanhar indicadores de performance e contribuir para estratégias de geragao de
oportunidades.

e Colaboragédo com o time de vendas para otimizar o funil.

e Representar a Lands com profissionalismo e empatia em todos os pontos de
contato.



@ Requisitos

Essenciais

e Excelente comunicagéo verbal e escrita.

Proatividade e organizagéao.

e Facilidade para lidar com objegdes e ritmo comercial.

e Perfil resiliente e orientado a metas.

e Experiéncia prévia em vendas, atendimento, pré-vendas ou areas relacionadas.
Desejaveis

e Experiéncia com CRM e ferramentas de prospeccgao.

e Vivéncia com SaaS, marketing digital ou vendas B2B.

e Conhecimento de processos de outbound e qualificagdo de leads.

e Familiaridade com redes sociais como ferramenta de captagéo (LinkedIn, Instagram
etc.).

B8 O que oferecemos

e Contrato PJ

e Remuneragido compativel com o mercado

e Home office

e Comissao e premiagodes alta por desempenho

e Horario flexivel

e Ambiente de colaboragdao, comunicacgao clara e foco em resultados

e Treinamentos e suporte para desenvolvimento constante

‘tf Por que trabalhar na Lands?

Trabalhamos com criatividade, dedicacao e foco em crescimento.
Aqui, vocé tem autonomia para testar ideias, aprimorar processos e evoluir.
Se vocé busca um lugar para crescer, aprender e gerar impacto real no time comercial, a

Lands é o seu lugar.

*- Entre em contato

& (49) 99928-0396 ou envie seu portfolio para administrativo@landsagenciaweb.com.br
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